
（月）令和7年３月10日

事前マッチング形式による個別面談
（各社１商談２０分程度を２､３商談、
１対１の対面形式）

形式

①：有磯海SA 呉羽PA 小矢部川SA  不動寺PA  尼御前SA  
北鯖江PA  南条SA  杉津PA  賤ヶ岳SA  

②：駒ヶ岳SA(上り)

③：守山PA  豊田上郷SA (下り)  美合PA(上り) 

④：岡崎SA(上下集約)

参加予定

SA･PA

石川県地場産業振興センター本館大ホール
〒920-8203 石川県金沢市鞍月2丁目1番地

会場

主催：中部経済産業局 電力・ガス事業北陸支局、
中小企業基盤整備機構北陸本部、中日本高速道路株式会社金沢支社

協力：富山県新世紀産業機構、富山県商工会連合会、石川県産業創出支援機構、
石川県商工会連合会、ふくい産業支援センター、福井県商工会連合会

【商談会までのスケジュール】

※¹ 各SA･PAの調達ニーズは参加申込後にお知らせします。
※² 11月には商談シート作成のための説明会を開催します。参加申込者は本説明会に原則ご参加を

お願いいたします。
※³ 参加申込多数の場合、主催者にて参加者を選定させていただきますので、あらかじめご了承く

ださい。

《商談シート作成説明会詳細》

■日時 11月6日（水）13：30～15：00
■形式 オンライン（Microsoft Teams）※URLは後日ご案内します。
■内容 商談シート（FCPシート）の作成支援、商談方法について

NEXCO中日本 SA･PA商談会
in 北陸 参加者募集！！

NEXCO中日本 SA･PA商談会
in 北陸 参加者募集！！

復興応援！復興応援！

3/10(月)

商談会開催

in 北陸

～2月下旬

商談スケジュール

確定※³

～1/17(金)

商談希望調査

提出

～11/29(金)

商談シート

提出※²

～10/31(木)

参加申込書

提出※¹

①北陸自動車道 ②中央自動車道
③東名高速道路 ④新東名高速道路

※括弧書きのないSA・PAは上下線共に参加予定



商談テナント紹介商談テナント紹介
※参加予定テナントの一部を掲載しております。

尼御前SA下り：石川県
○店舗の特徴
日本海を一望でき夕日の眺望が自慢のフード
コートを有するSA。立地柄福井県のお土産需要
が一番多い。

○商談ニーズ

北陸の地方色があり自家消費に向いた菓子類、
調味料等（賞味期限の長め）。自分へのお土産
用にこだわりの強い商品や付加価値の高い商品。

岡崎SA上下集約：愛知県
○店舗の特徴
東海エリアのお土産を中心に、上下合わせて約
1500種類の商品を取扱う。全国各地の名産品を
取り寄せて定期的に物産展も開催。

○商談ニーズ

北陸ならではの特徴がある商品であれば冷凍、
冷蔵、常温、菓子、工芸品、等ジャンル問わず。

○北陸応援メッセージ

他県の利用者が多いSAから北陸の魅力を発信す
ることで、復興応援の一助になればと思います。

駒ヶ岳SA上り：長野県
○店舗の特徴
長野県に入って最初のSA。岐阜の栗きんとん、
山梨の信玄餅など他県の銘菓も人気。物販と飲
食を同時に運営。

○商談ニーズ

海なし県の長野県で思わず買いたくなる海産物。
信州木曾の伝統工芸と北陸伝統工芸のコラボ。

○北陸応援メッセージ

北陸の素晴らしい山海の幸を、より多くの方々
に知っていただけるよう頑張ります。

守山PA上り下りほか：愛知県
○店舗の特徴
名古屋から近い守山PAでは上下ともにビジネス
ユーザーがメインで、平日は常連様が多い。コ
ンパクトにまとまった店内は、先を急がれるお
客様にも買い物しやすいよう配置。

○商談ニーズ

地元色の強いもの。安定供給ができるもの。
自家消費商品・車内ですぐ召し上がれる商品。

○北陸応援メッセージ

今できることを全力で!ともに進んでいきましょう!

豊田上郷SA下り：愛知県
○店舗の特徴SA
ファミマ・タリーズの他に宿泊施設あり。名古
屋・岐阜方面から静岡方面に行った帰りに立寄
る観光客やツアーバスの年配層の利用が多い。

○商談ニーズ

北陸の銘菓、ご当地「ご飯のお供」的な商品。

○北陸応援メッセージ

現在も北陸応援として複数の商品を取り扱い、
お客様にも支持していただいています。まだ、
終わっていない現状を発信し応援したいです。

～復興応援参加～

南条SA上り：福井県
○店舗の特徴
隣接する道の駅も含め北陸最大規模の観光客向
け商業施設。北陸に訪れた関西、中京地区を中
心としたお客様や一般道からの来店客が多い。

○商談ニーズ

箱菓子から自家需要（常温･冷蔵）、マスコット、
キャラクターまで多岐に渡り新しい商品、話題
性のある商品、お客様の目に留まる商品を希望。

小矢部川SA下り：富山県
○店舗の特徴
金沢から富山方面に向かう最初のSA。能登・金
沢観光後の立寄り客がメイン。平日はビジネス
客、週末は観光客が多い。

○商談ニーズ

銘菓希望。食品表示法に基づいた表示があるな
ど、販売準備が整っている業者様、また、迅速
に取引が進められる業者様を希望。

賤ヶ岳SA上り：滋賀県
○店舗の特徴
北陸道上り線で最後のSA。北陸のお土産が人気
で、夏が最大の繁忙期。店内は、楽しく見て選
んでいただけるようPOP、商品説明で工夫。

○商談ニーズ

ご当地感のある、こだわりの商品（独自の食材、
技術等）。北陸の旅行帰りのお客様をターゲッ
トにした、お土産（菓子、伝統工芸品等）。
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